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HHOACHIOBAJIBHA 3AITUCKA

Icnancbka MoBa 3a IIOLMIKMPEHHAM II0Cifia€ yeTBepTe Micle y cBiTi. Helo
TOBOPATDH Maifke B yciX kpainax JlaruHcbkoi AMepuk, B €BpoTIi icranch-
Ka MOBA TIOCIJIa€ JIpyTe MiCIe TiCJIsT AT HChKOI.

Benukuii kyerypanii cniaziok [cnanii i BB kpain Jlatuachro1 Ame-
PUKH, 1[0 OYPXJIUBO PO3BUBAIOTHCS, POOUTH [IOIJIBHIM BUBYEHHS KyPCY
“InosemHa fizioBa MoBa (icmancbka)”.

YV nepioz ruoGasisanii MOTITUYHIX, CYCIILIBHUX, EKOHOMIUHIX IIPO-
IeCiB crcTeMa OCBITH 3a3Ha€ TIMOOKUX 3MiH, (DyHAAMEHTAIbHO BIOCKO-
HaJIOETHCA.

[nobanizaliist cpusie po3BUTKY JiaJiory KyJIbTyp B ychomy cBiti. Og-
HUM 3 iHCTPYMEHTIB TaKOTO /IiaJIoTy € iClTaHChbKa MOBA. YKpaiHa sIK ujieH
Paau €Bponu He MOBUHHA CTOSTH OCTOPOHB BiJl IIPOIECIB, 110 BigOyBa-
I0TbCSL Y CBITI.

OcobauBicTio cucTeMu cydacHol tipodeciitnoi ocsith € il cTymiH-
YacTiCTh, TOCJII/IOBHICTD, IPOIOBKYBaHicTb. I cucTema IoBUHHA CIIPUS-
THU TATOTOBIII CTYAEHTIB 10 yCINTHOI TPpodeciiiHoi Kap'epH.

HapuaspHuil Kypc po3paxoBaHUil Ha MAlOYTHIX creriamicTiB, siki 3a-
CBOLJIN IIOBHMIL Kypc 6a30B0I iCIIaHChKOI MOBH, OIIAHYBaJIi FPAMATHKY, Ma-
I0Tb JIEKCUYHUH 3a11ac /15 BIJIbHOTO CIIJIKYBAaHHS Ha TIOBCAKIACHHI TEMU.

Kypc “Inozemna nisioBa MoBa (icmaHchKka)” € JIOTIYHUM TTPOJOBIKEH-
HSIM TIPOIIECY BUBYEHHS iCTAHCHKOI MOBH y MTPOeciiiHOMY acIeKTi.

Jucuumiina nepegbayae BUBYEHHST Takux posziiis: “Ileperosopu”,
“Apmapxru i BucraBkn”, “Konrpakru”, “Toprisis”.

ITix yac BUBYEHHS AUCIMILTIHA BUKOPUCTOBYIOTHCS HOBITHI 3apyOiskK-
Hi po3po0KH 3 TPOdeCiitHOT JTEKCUKH.

3HaYyIIM MOMEHTOM BUBUYEHHS KYPCY € Te, 1o mpodecilini kaTeropii
1 TIOHATTA 110/IAI0TbCS Yepe3 IIPU3MYy iCIIaHCbKOI MOBH, TUM CaMHUM I10T-
JUOITIOI0YN 3HAHHS CTY/IEHTIB.

Merta xypcy “IHo3emHua fizoBa MoBa (icmaHchKa)” — IaTH CTYAEHTaM
rOOKI 3HAHHS iCMAHCHKOI MOBH, SIKi JIOITOMOXKYTH IM 3aCTOCOBYBATH
npodeciitii HABUYKY y MAOYTHIN MisLTBHOCTI.

OcCHOBHI 3aBlaHHS TUCTIUTLITIHUA:

* [IaTW CTyZICHTaM I'PYHTOBHI 3HAHHS 3 iICMTAHCHKOI /[IJTOBOI MOBU;

* JIONIOMOTTH CTY/IEHTaM PO3BUHYTH KOMYHIKaTHBHI HABUYKH 3 00pa-

Hoi podecii;
* CIIPUSTH BUBYEHHIO KYJIBTYPHUX TPAJUIIN 1 3araJbHONPUNHHITUX
COIliaTbHUX HOPM iCITAaHOMOBHUX KPaiH.



TEMATHYHHH ITJIAH
oucuyunuinu
“NIJIOBA IHO3EMHA MOBA (ICIIAHCBKA)”

Hassa 3micTOBOrO MOYJIF i TEMU

3wmicrosuii moays 1. IleperoBopu (Negociaciones)
Posmosa 1ipo 1inu (Conversaciones sobre precios)
Apmapxru i BucraBku (Ferias. Exposiciones)

MixkuapoaHa KHIKKOBa sipMapka B [asani (Feria Internacional del
Libro en La Habana)

Miskuapoani opranizanii (Las organizaciones internacionales)

3microwuii Moxyas I1. Kourpaktu (Contratos)
Toprosa poxkymenTaitisi (Correspondencia comersial)
Toprieas (El comercio)

Torens (Hotel)

Cuisapyshicts (Programa para profundizar la colaboracion entre los
paises)

Paszom romgum: 273

3MICT
oucuunuinu
“TNIJIOBA IHO3EMHA MOBA (ICIIAHCBKA)”

3microwmii Moxyis I. IleperoBopu (Negociaciones)

Mera: o3HallOMUTHCST 3 OCOOJUBOCTSMU BEIECHHS JIJIOBUX TEPETO-

BOPIB, 3 (DYHKIIIOHATBHUMU OCOOJIMBOCTSIMU BUCTABOK 1 SIPMapKiB.
ITumanns do 06z060penns

1. Crannaprhi ¢pasu (Las frases tipicas).
2. Komepriiiini meperosopu (Las negociaciones comerciales).

3. Bukopucranus mpuciais’is i mpuka3ok (El uso de los proverbios y

dichos).

4. Iporec oprawnizariii neperosopis (El proceso de la organizacion de

las negociaciones).

5. [ocsruenns yemixy y neperosopax (Como conseguir éxitos durante

las negociaciones).
6. 1o Take sipmapox (;Que es la feria)?



co

10.

11.
12.
13.
14.

. Haitsigomimi sspmapku cBity (Las ferias mas famosas del mundo).
. CuentianizoBani BuctaBku (Las exposiciones especializadas).
. Oninka npoxaykry Ha puHKy (La estimacion del producto en el

mercado).
Maprerunrosi metoau i pekinama (Los metodos del mercadeo y la
publicidad).
[ITo Take sipmapok (;,Que es la feria)?
Haitsigomimi sipmapku cBity (Las ferias mas famosas del mundo).
CrenianizoBani BuctaBku (Las exposiciones especializadas).
Omninka mpoxykry Ha puHKy (La estimacion del producto en el
mercado).

Jlimepamypa: ocnosHa [1-9];

nonatkosa [10-13]

3microBuii Mmoayis II. Konrpaktu (Contratos)

Merta: 03HallOMUTHCS 31 CTPYKTYPOIO i Pi3HOBU/IAMY KOHTPAKTIB; IaTH
YSIBJIEHHSI IIPO BU/IM TOPTOBEIBHOI AisIIIbHOCTI.

© oo

10.

11.
12.

ITumanmns 0o 062060penns

. Komepuiiina misbuicts (Las actividades comerciales).
. OcHoBHa xapakTepucTuka KOHTpakTy (La caracteristica general del

contrato).

. O6rosopenHst ymos 1uiatexis (La discusion de las condiciones de

pago).

. O6rosopenHst ymos jpoctaBku (La discusion de las condiciones de

entrega).

. O6rosopenns 1in (La discusion de las condiciones de precios).
. O6rosopenns ¢popc-Maxoprux obcrasun (La discusion de los casos

fortuitos).

. O6roBopeHHsI NUTAHHS CAHKIN, rapaHTiii, crpaxysanus (La

discusion de sanciones, garantes, seguros).

. ApGitpax (EI arbitraje).
. ToproBesbHi  BigHOCHHU i3 3apyOiskHUMK maptHepamu (Las

relaciones comerciales con los clientes extranjeros).

Toprosenbhi onepartii B kpaini (Las operaciones comerciales en el
pais).

[Tpukopnonna Toprisist (El comercio a la frontera).

Baprepna toprisis (El trueque).



13. Mixnapoana toprisis (El comercio internacional).
14. Excriopt-immiopt (Exportacion-importacion).
15. Toprosesbhi onepariii y cdepi mocayr (Las operaciones comerciales
en la esfera de servicios).
Jlimepamypa: ocnoBHa [8—13];
nonatroBa [1-7]

BKA3IBKH JI0 CAMOCTIHHOI POFOTH CTY/EHTIB

OcHoOBHa MeTa caMOCTiIHOI POGOTH CTYIEHTIB — NOraubuTH 3100yTi
3HaHHS 1 HAOYTHU JOAATKOBUX MPAKTHYHUX HABMYOK 3 iCIIAHCHKOI MOBU
i yac pobOTH 3 MiAPYYHUKAMHE, JITEPATYPHUMHE JIZKEPEJaMU 1 MepIio-
JKepeaMu.

Camocriiina po6ora nepegbayac:

* TIOTNEPEHIO TiITOTOBKY /10 TTPAKTUYHUX 3aHSITH;

* PO3B’S3aHHS CUTYAIIMHUX 32/1a4, BAKOHAHHS 3aBJIaHb i BIPaB y 1O-

3aayJIMTOPHUI Yac;

* MiTOTOBKY /10 0GTOBOPEHHS OKPEMUX TIUTAHb;

* MATOTYBaHHS JIOTIOBi/IEN 1 peepatiB iCITaHCHKOI0 MOBOIO;

* caMoOCTiliHe BUBYCHHS OKPEMUX MTUTAHb TeM KyPCY;

* OIJIsI/I PEKOMEH/I0BAHO] JliTepaTypH iClIaHCHhKOIO0 MOBOIO.

@DOPMHU NIOTOYHOIO I IIITCYMKOBOI'O KOHTPOJIIO

IToTounuit KOHTPOJIb 3HAHDb CTYAEHTIB 3/ilCHIOETLCS Y hopMi HIOMi-
CSAYHOIO TeCTyBaHH 3a BUBYEHUMH TeMaMu Kypcy. IlizcymxoBuil Kon-
TPOJIb 3HAHb BUKOHYETHCS HANIPUKIHII ceMecTpy Y (OpMi MHChbMOBOTO
ICIIUTY 32 YMOBHU OJIeP>KaHHS CTY/ICHTOM TT03UTUBHUX OIIHOK il 4ac mo-
TOYHOTI0 KOHTPOJIIO.

ExsamenariiiiHa kapTka MiCTUTDb TPU TEOPETUYHI MUTAHHS 1 TPAKTHYHE
3aB/IaHHS, SIKE BKITIOYAE:

* YNUTaHHA i IIepeKa3 TeKCTY Bi/[IIOBI/HOTO HAIIPSAMY;

* TIOSICHEHHST OKPEMUX TEPMiHiB;

* BiibHY Oecify Ha 3aITPOTIOHOBAHY TEMY KYPCY.

Ak TBOpue 3aBIAHHA CTYIEHTY PEKOMEHIYETbCA TTOTYBaTu pedepart
iCITaHCHKOTIO MOBOIO 32 Bech Kypc “Icmanchbka fitoBa MmoBa”.

IIUTAHHA JJJIA CAMOKOHTPOJIIO

1. IIpotiec nieperoBopis.
2. CrangaptHi ¢pasu.
3. Kowmepriiitai nmeperosopu.



. Bukopucranus mpuciB’iB i IPpUKa30K.
. IIporiec opranisaiiii meperoBopis.
. OnmmniTe 3aranbHy aTMocdhepy MeperoBopiB.

YoMy i sIk HeOOXiZIHO TOTYBATUCS [0 KOMEPLIHHIX IIePeroBopiB?

. [ITo BaxkIMBO /17151 yCHINTHUX TIEPETOBOPIB 1 YoMy ?

. OcHOBHI 03HaKHU KOMEPITIHHUX TIEPETOBOPIB.

. IlosicHITH OCHOBHI IPUHITATIN TIEPETOBOPIB.

. JlocsiTHEHHS yCITiXy y MeperoBopax.

. MucrenTBo ycninrHux neperoBopis.

. Heodititiai Toprosi meperosopu.

. IIlo Take sspmapok?

. HaiiBigomimi sipmMapku cBiTy.

. CrreriasrizoBati BUCTaBKH.

. OmigKa TpOAYKTy HA PUHKY.

. MapkeTnHTOBI METOY i peKIaMa.

. YoMy sIpMapKu i BUCTaBKY IPUBAOJIIOIOTh TUCU] BiZiBiAyBauiB?
. [TpoxomenTyiiTe METOM MAPKETUHTY 1 pEKJIAMM.

. ITlo Take 6iznec-tman?

. Komepmitina mistbHiCTb.

. OcHoBHA XapaKTepUCTUKA KOHTPAKTY.

. O6roBOpeHHs YMOB ILIATEXKIB.

. O6roBOpPEHHS YMOB J0CTABK.

. O6roBopeHHs 11iH.

. O6roBopeHHs Gopc-MaKOPHUX 00CTABHH.

. O6roBOpeHHs NMUTaHHS CAHKIIIi, TapaHTil, CTpaxyBaHHSI.
. ApOGitpa.

. Tumu KOHTPaKTiB.

. OcHOBHI XapaKTEePUCTUKU KOHTPAKTY 3 IIPOIAKY.

. Iiam i yMOBM ZIOCTaBKH.

. ¥YMOBH i TEpMiHU TIOCTABKHU.

. Iina i ymoBM TIIaTEXKY.

. lapanTis.

. YnmakoBka.

. MapkeTuHT i HaBaHTa KEHHSI.

. CrymieHi O1liHKY TTPOJYKTY.

. IITo Take 3araibHi yMOBU TOPTiBJIi?

. OcHOBHI 3aX0/T1 3aXUCTY HABKOJIMIITHBOTO CEPEIOBUINA.
. SIK JIF0IM yChOTO CBITY BUPILIYIOTH €KOJIOTIUHI IpobemMu?
. YoMy cTBOPIOIOTH BiJIbHI EKOHOMIUHI 30HU?



43. ToproseJibHi BiTHOCHHY i3 3apyOi’KHUMHU TapTHEPAMHU.

44. ToproBesbHi omepailii B KpaiHi.

45. IIpuKOpOHHA TOPTIBJISL.

46. baprepHa TOpriBI.

47. MixHapoaHa TOPTiBJIS.

48. Excrnopt-imMmopr.

49. ToprosenbHi omnepaitii y cdepi mocayT.

50. 30BHIIIIHS TOPTiBJIS.

51. Meroau 30BHIIIHBOI TOPTiBJIL.

52. 3ycTpiuHa TOPriBJIsL.

53. Buau yroz mipu 3ycTpivHiid TOPriBIi.

54. CTpyKTypHi yroiu.

55. Topriist ocyramu.

56. @’1ouepcHi PUHKH.

57. TapaHTist HalliOHATIBHUX 1HTEPECIB Y 30BHINIHBOEKOHOMIYHUX BiZHO-
CUHAaX.

58. Jlinensiitai yrozau.

KOHTPOJIbHI 3ABJJAHHA JIJIA CAMOCTIHHOI POBOTH
Bapianr I
1. Ilepexnadimo mexcm:

La segmentacion del mercado es el proceso de dividir un mercado
en di-ferentes grupos de compradores. La segmentacion del mercado es
fundamental para todos los esfuerzos de marketing en todo el mundo.
Incluso dentro de las estrategias utilizadas por gigantes del marketing
mundial como McDo-nald’s y Coke, se sabe que los consumidores de
Alemania son diferentes a los de Japon. Si la tecnologia ha hecho mas
pequetio el mundo, no ha unificado las culturas a nivel mundial.

El fin de la segmentacion es incrementar la satisfaccion del consumidor
y la demanda del mercado. Se puede definir la segmentacion como la
delimitacion de un grupo o grupos de clientes que tienen unos mismos
deseos que la organizacion puede satisfacer facilmente. A la segmentacion
del mercado normalmente le sigue la fijacion de objetivos en un segmento
donde a la empresa le gustaria situar su producto para maximizar su
accion.



. Ilepexnaodimo:

. Jlyske pai, 1o MoskeMo HaicaaTi Bam 1o 6porrypy.

. Kot ipuiiinnos aupeKkTop, MU BiKe 3aKiHUUIHA POOOTY.

. Bin cnoxiBaBscs, o My TpoBeIeMO TECTYBaHHS 3aBTpa.
. JIyic po3ymiB, 110 TOMUJIKY TIPUTTYCTAJIACS PaHIiIIe.
SIk6u My 3HAIU, MU G IEPEA3BOHUIIN.

SIKIIO IPOAYKIIist MATUME YCITiX, Halll TPUOYTOK 3pOCTe.
. Bin paguts, 106 MU IIOYMHAINA 3 HU3bKUX I[iH.

. SIKIIO 1iHU HAC BAAIITYIOTH, MU 3pOOMMO 3aMOBJICHHSL.
Heo6xiaHo, 11106 Bu mizpaxyBasu peHTabebHICTb.
SIKTIT0 M1 3MIHIIMO CTparTeriio, Bce Oy/ie iHaKIIe.

SR D O A0 TN

. Pozxpuiime oyocxu:

. Si los (ver), le diré.

. Si los (ver), le diria.

. Si los (ver), le habria dicho.

. Le (comunicar), si lo sé.

Le (comunicar), si lo supiera.

Le (comunicar), si lo hubiera sabido.

. Antes de que ¢l (poder) venir, lo arreglaron.

. Esperamos a que (llegar) la delegacion.
Aguardaba a que (publicar) su articulo.

j. Resistiré hasta que (ser) necesario.

k. Voy a que me (entrevistar) Usted.

oo TR0 A0 TP W

Bapianrt I1

1. Ilepexnadimo mexcm:

El Sistema Arbitral de Consumo nacid para satisfacer la necesidad,
tanto de los consumidores como de los empresarios, de resolver las
reclamaciones de los primeros a través de mecanismos simples, rapidos,
eficaces y sin costes.

Esta forma de solucién de lasreclamaciones tiene entre sus caracteristicas
fundamentales la voluntariedad de las partes, a las que siempre queda la
opcion de recurrir a la justicia ordinaria, siempre mas cara.

Este sistema presenta importantes ventajas para las partes afectadas:

1) Permite resolver los conflictos sin coste alguno para ambas partes.



2) El laudo arbitral tendra efectos vinculantes para el demandante y el
demandado.

3) El arbitraje se desarrolla sin formalidades especiales y se tramita en
un corto espacio de tiempo, que, como maximo, sera de cuatro meses desde
la constitucion del Colegio Arbitral.

4) Las empresas que ostenten el distintivo de estar adherido al sistema
arbitral transmiten sensacion de garantia para el usuario, que sabe que en
caso de conflicto €ste se resolvera de una manera rapida y eficaz. Ademas,
el sistema garantiza la igualdad entre todas las partes.

. llepexnaodimo:

. CporoaHi s1, MabyTh, Oy1y 3aiiHATHIA.

. He 3aBaxaiite fiomy. Hexaii mpartioe.

Xou 61 BOHU IIPUIXa/U 3aBTPA.

. Xou4 61 TH MaB TOJi BCi IOKYMEHTH.

Hanesne, Bona itoMy mepei3BoHMIIA.

3asgBUBIIN TIPO CBOE OGAHKPYTCTBO, (hipMa IPUIIMHIIIA ICHYBAHHSI.
. BoHU IpOMIOBIKYIOTH BUMATATH 3HUKKY.

. YiakoBKy OyJI0 MOIIKO/ZKEHO 1 TOBAp 3iMCyBaBCsI.

Bin mroitno Bunmcas yex.

Mu mpaIioemMo, BUTPIMYIOUN KOHKYPEHTIIIO.

S D RO A0 TN N

. Posxpuiime oyoicxu:

. Si Usted no (tener) nada en contra, le recibira.
. Si Usted no (tener) nada en contra, le recibiria.
. Si Usted no (tener) nada en contra, le habria recibido.
. Yo (telefonear), si tengo tiempo.
. Yo (telefonear), si tuviera tiempo.
Escribieron a fin de que nosotros les (enviar) la factura.
. Llamo con el objeto de que me (decir) la fecha.
. Cambialo de modo que (ser) mas facil.
El no respondi6é como si no lo (oir).
Antes de que yo (recibir) la notificacion, todo lo fue preparado.

Do TR A0 T W
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Bapianr III

1. Ilepexnadimv mexcm:

Una vez recibida la solicitud de arbitraje y aceptada por la Junta Arbitral
de Consumo, se notificaré a la empresa reclamada, que debera aceptarla o
rechazarla en un plazo no superior a 15 dias. Si la empresa esta adherida al
sistema arbitral, se entiende que automaticamente acepta someterse a ese
sistema.

Si tratamos de usar el arbitaje en una reclamacion contra una empresa
que no esté adherida a este sistema, debemos tener en cuenta que si no
hay respuesta en 15 dias, nuestra via de reclamacion debera ser la justicia
ordinaria.

(CUANDO NO SE PUEDE USAR EL ARBITRAJE?

Hay cuatro casos concretos en los que no se puede hacer uso de este
sistema:

1) Cuando exista resolucion judicial firme y definitiva.

2) Cuando las materias estén inseparablemente unidas a otras.

3) Aquellas cuestiones en las que tenga que intervenir obligatoriamente
el Ministerio Fiscal.

4) Aquellos asuntos en los que concurran intoxicacion, lesion, muerte o
existan indicios racionales de delito.

. Ilepexnaodimo:

. O6roBOpPOIOYN YMOBHU, BOHU AINIIIIN 3TOIH.

. IligpaxyBaBiiy 30UTKH, BiH 3UBYBABCSL.

Kouu 6y10 3p0o0JIeHO MepIinii BHECOK, KJIIEHT 3aBaraBesl.
. Bin nponioBskye ykiazati yroiu uepes nmocepeiHukis.
[lirm Ha iXHI aKIlii POCTYTh.

Xou 61 MM BCTHUIJIN MiATOTYBATH 3BiT.

. HanieBHe, BOHM OTPUMAIOTh BEJIUKI IIPUOYTKU.

. Xou 6u xToch 6yB CbOroAHi B odici.

Hexaii nazimie ixHi pekIaMHi IPOCTIEKTH.

Hanesne, BiH y Bifips/i>KeHHI.

S Dol RO A0 TN N

3. Pozxpuiime dycxu:
a

. Cualquiera que (ser) el precio, lo compramos.
b. Por deficil que (parecer), lo hicimos.

11



c. Esperan a que €l (regresar) del viaje.

d. A pesar de que (ser) tarde, ella trabajaba.

e. Cuando ellos (venir), el congreso acababa de empezar.
f. Quienquiera que (ser), no estoy.

g. Por mucho que (discutir), no acercabamos a la solucion.
h. Te lop digo a que (entenderlo).

i. Aunque nosotros (fijar) la fecha, él telefoneo.

j. Apenas ¢él (venir), empezaron a hablar de negocios.

Bapiaunt IV

1. Ilepexnadimo mexcm:

La forma de utilizar el Sistema Arbitral de Consumo es muy sencilla
para el consumidor. Aquella persona que quiera reclamar debera presentar,
personalmente o a través de las asociaciones de consumidores, las
solicitudes de arbitraje ante la Junta Arbitral de Consumo que corresponda,
preferentemente la de ambito territorial inferior, para facilitar la rapidez del
proceso, ya que en la Espafia de las autonomias existen juntas arbitrales de
distintos &mbitos: municipal, de mancomunidad de municipios, provincial
y autonoémico.

El consumidor, para poner el proceso en marcha, solamente debera
realizar una sucinta descripcion de los hechos que han motivado la
reclamacion, aportando los datos de ambas partes, lo que quiere conseguir
con este proceso y la solicitud expresa y firmada de arbitraje. Es aconsejable
aportar toda la documentacioén que se considere necesaria.

2. Mlepexnadimo:

. Koy Bi# mpuiinmoB, Mu B:Ke 3aKiHUWTH TTPAITIOBATH.
. 51 3BIIBHIOCS /1O TTOHE/TIIKA.
. Kosm BoHM 3aTeneoHytoTh, BOHA iM BiKe 3ape3epByE HOMED.
. BBaskaro, 110 BOHU BiKe 3aITOBHUJIN XKy PHAL.
Beuipxka B odici 3akiHUUTBCS 10 1ECATOI.
Y npusHayenmnii yac MU 3yCTPIHEMOCS 3 KOHCYJIBTAHTOM.
. Mu niziiizieMo, Ko BOHU 3pO0OJISATh 3aMOBJICHHSI.
. Bonu BUifyTh 10 BOCbMOI paHKy.
KiienTn moropsiThes, KOIM MU TIEPETJISTHEMO I[iHU Ha CBOTO TTPO/YK-
1io.

DR RO A0 O
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3. 3anoenime nponycxu:

. Dame un clip... mas.

. Ya... le interesa nada,... siquiera su trabajo.

. Yo... que necesito este documento.

. ... queremos perder el tiempo.

. Estuvieron todos casi todo el dia sin comer... beber.
Los colegas insisten... ayudarme.

. Acaba... llamarle a Usted Antonio.

. Nadie le obliga... Usted... asistir la conferencia.
Estas medidas contribuyeron mucho... desarrollo de la produccion.
El piensa... la realizacion... sus planes.

D00 TR A0 T

Bapiaut V

1. Ilepexnadimv mexcm:

Lapolicia ha detenido a cuatro personas que formaban parte de un grupo
especializado en la comision de estafas a entidades bancarias, mediante la
falsificacion de la documentacion necesaria para la solicitud de préstamos
bancarios con garantia personal o hipotecaria.

Agentes de la Brigada de Delincuencia Econdémica y Financiera estiman
que los arrestados obtuvieron cantidades proximas a los 2000 millones de
pesetas, algunas en sucursales de las Cajas de Segovia y Madrid, en la
capital madrilefia y en algunos nticleos de su entorno.

Los detenidos, segtn la policia, son Miguel E. A. D., al que se la atribuye
esta actividad ilicita, involucrado en el fraude del IVA, a comienzos de la
década: Marcelino D. V., que aportaba ndéminas de distintas sociedades,
algunas ficticias, para la obtencion de préstamos: Francisco Diego G. A.,
experto en el campo de la intermediacion inmobiliaria e impulsor de los
fraudes dirigidos a la obtencion de créditos con garantia hipotecaria, y su
hermana Eulalia, colaboradora directa.

2. epexnadimo:

a. SIKI0 MU He TIOKBAIlMMOCS, HE 3MOXKEMO BHKOHATH IOCTaBKY
BYACHO.

b. Sx6u 1i MaTepianu He Oysu 3acTapiauMu, MU O T AHSIN [[HA.

c. Ax6u Mu Masu (piHancoBy 6asy, MU O MOTJIM 3[AiHCHIOBATH IIi J0-
CITIIKEHHS.

d. SIk6u g KoMIaHis IpuHOCKIAa TPUOYTKU, BoHA O He 3/ujacs 3 iH-
1010, TOTY KHILIOIO.
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e. SAxmo ix 3arikaBuUTh Halla MPOIMO3UILis, BOHU MOXYTh HiAICATH
KOHTPAKT.
f. SIk6u ix salikaBua Halla IIPOIO3UIN, BOHK INIKCAIN O KOHT-
paxT.
g. Bonu 6 38’s13a/mcs 3 HaMy BYOPa, AKOM iX IiKaBUJIa Hallla [IPOIIO3H-
1is.
. Mu noroausincs Ha Te, IO TPAHCIIOPTYBaHHS Oyjie 3AiliCHEHO y Be-
PecCHi.
. Sxio 6yme HeoOXiAHO, IX BiIia opraHisye Apyre 3aciaHHs.

j=n

—

. Poskpuiime oyorcxu:

. Ojala que ¢l (venir) el lunes para que nosotros (poder) discutirlo.
. Me alegro de que Ud. (tener) la posibilidad de trabajar alli.

. Es preciso que vosotros (visitar) los talleres esta semana.

. Me informaron que ellos (ir) a participar en la feria.

Dudo que nuestros competidores (hacerlo) sin tardar.

Me dijeron que ella (encontrar) un trabajo.

. Es interesante que ellos (querer) comprobarlo.

. Es necesario que el personal (capacitarse).

No dudo que ¢l (reclamar) la indemnizacion.

No creo que ellos (cambiar) las condiciones del trabajo.

S D R0 A0 TN W

CITHCOK JITEPATYPU

OcHosna

Hobxuna M. /. icnauckuii si3pik. {enoBast moes/ka 3a pybesk. — M.:
Bricmr. mk., 1990.

Jveosckas 3. /1. Tlocobue 0 UCTTAHCKOMY $I3BIKY [IJisI ACITUPAHTOB U
HAyYHBIX paOOTHUKOB (9KOHOMIKa). — M.: Hayka, 1991.
Pyccko-ucnanckuii BHENTHETOPTOBBINM cioBapb. — M.: Pyc. a3bIk,
1990.

. @upcosa H. M. VicniaucKuil 131K [Jis1 GU3HECMEHOB: MOCOOUE-CIIpa-

Bounuk. — M.: /] “Mypaseii-Taiin”, 1990.

. @upcosa H. M. Victiauckuii si3bik 17ist OusHecMeHoB. — M., 1999.
. Blanca Aguirre, Consuelo Hernander Cursode espafiol comercial. —

Madrid, 1987.
J. Ibarra. Just Enough Business Spanish. How to Get by and be easily
understood. — Passport Books, Lexus, 1993.



10.

11.

12.

13.

Jlooamxosa

. Bunozpados B. C. TpaMmmaTnKa UCTTAaHCKOTO si3biKa: [IpakT. Kypc. — M.:

Borcir. k., 1990.

. Toucanec-Depnandec A. CaMmoyunTesib UCIAHCKOTO SI3bIKA: Yuel. 1Mo-

cobue. — M.: Borcmr. mik., 1991.
Poopuzec-/lanunesckas E. ., Iampywes A.HU., Cmenynuna H.JI.

Vueb. ncmanckoro sisbika: [Ipakt. Kype (/s HaunHAoIMnX). — M.:
YePo, 1996.

Oscar Perlin. YaeOHUK MCIAHCKOTO s3biKa. — MuHck: CoBpeMeHHOe
cyoBo, 1997.

Talking Business Spanish (G) NVQ edition. — J. Katt n-Ibarra and
T. Connell, 1995.

Hepioduuni Bunanus, InrepHer.

15



[TOSICHIOBAMTBHA BATIHCKA ...v.vovevevereeeeerereceeeeseresesesssssssesssesessesesesenans 3
TematnaHU# TJIAH TUCITATIIIHA

“IlimoBa iHO3eMHA MOBA (iICTTAHCHKA) ...ccoeverererrereiereneeeerenennnns 4
3mict guciuiuting “/linoBa iHO3eMHA MOBa

(ICTTAHCDBKA) ..ottt s e ss e st ssesans 4
BrasiBku 710 caMOCTIHHOT POGOTU CTYAEHTIB......oorvvenrvenrenrenn. 6
DopMHu TTOTOYHOTO 1 TIACYMKOBOTO KOHTPOJIIO .....eovevveennnne. 6
[TUTaHHSA TSI CAMOKOHTPOIIIO cocvoveeeieceeteenceeeeeeeeeeseeeeseseeseeasees 6
KoHTpoJIbHI 3aBIaHHS JJIT CAMOCTIHOI POGOTH ............... 8
CIIHCOK  JHTEPATYPH ..eoveieieireeriiessesseaessssssessasssessssessssssssssesssssseses 14

Bignosigampauii 3a Bumyck  A. /[. Bezepenxo
Pemaxrop T. M. @edocenko
Kowmm'toTepre BepcTanHs H. I. Heuunopenxo

3am. Ne BKII-3298

MizxperionanbHa AkazseMis yrpasiinas nepcoHasom (MAYIT)
03039 Kuis-39, Bys. ®pomeTiBcbka, 2, MAYII



